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NUOVI DISTRETTI

In Emilia
¢ nata la Valle
del Cloud

collaborazmne pubbhco-prwato- €CCo come Sono
sbocciate 17 nuove aziende altamente tecnologlche

di Natascia Ronchetti

a nostra piattaforma é
stata un megafono per
) i ribelli libici e per gli
indignados spagnoli.
Oggi abbiamo 350mi-

lautentinel mondo e un obiettivo ambizio- -

s0: diventare un punto di riferimento a li-

vellointernazionale perl'audio online”. To--

‘nia Maffeo & la community manager di
Spreaker, unadelle 17 start up con le quali
sta prendendo forma la "cloud valley" emi-
liano romagnola.

Quattro fondatori nel 2009, una sede a
Bologna e una a San Francisco, un team di
12 persone, ha trovatouna sponda istituzio-
nale e finanziarianellaRegione - conil pro-
gramma Spinner - e un incubatore di im-
presa in Alma Cube, dell'universita del ca-
poluogo emiliano, per esplorare la vasta
prateria della "nuvola” e collocare sul mer-
catounsocialnetwork che permette dicre-
are contenuti audic enline. «Le tecnologie
cloud - dice Maffeo - ¢i hanno permesso di
realizzare unaconsolle e tutto quello che si
crea rimane in rete». Lungo la via Emilia,
intornoalla"nuvola”, cisonoun grande fer-
mento e molti protagonisti. Nuove impre-
se innovative che intercettano venture ca-
pital. Ma anche progetti pilota finanziati
dalla Regione per la rendicontazione dei
consumi, come quello guidato da Acantho
(societa del gruppo Hera, sediaImola e Sas-
suolo), capofila insieme a Icos-di Ferrara e
aSmcholding di Carpi(aziende che opera-
no nel settore dell'informatica), della pro-
gettazione di un sistema che consente la
massima flessibilita nell'utilizzo del cloud,
tenendo sotto controllo i costi. Alle spalle
dei neo imprenditori ¢'é Aster, il consorzio
traRegione, universita e laboratori diricer-
¢a, associazioni imprenditoriali, per il tra-

- sferimento tecnologico. Alleva le start up,

le mette in rete. E si prepara a mettere in
piedi unmarketplace della finanza, un por-
tale dove le imprese possono essere visibili
datuttiisoggetti che entranoin gioconella
partitadel finanziamento. «I grandi benefi-
ci del cloud - dice Paolo Bonaretti, diretto-
redel consorzio - liabbiamo gia visti. Main
realta siamo solo agli inizi». Per Aster en-
tro due anni in Italia il 15% della spesa It
sara assorbita dalla "nuvola", che inglobe-
raanche80% deinuovisoftware. Nel For-
livese, a Mercato Saraceno, ha gia incame-
rato capitale di rischio attraverso il Fondo
Ingenium, partecipato dalla Regione, Pas-
spack, nata nel 2008, una seconda sede nel-
la Silicon Valley, che ha messo a punto un
prodotto per la condivisione dipassword e

_datialliinterno di un team. «I nostri clienti

- dice il Ceo, Francesco Sullo - sono Pmi o
dipartimenti di grandi imprese. Riducono
drasticamente e con sicurezza tuttii costi
legati alla perdita delle password. 1l 50%
deinostri 200mila uténti ¢ costituito da sta-
tunitensi. La primaregoladi unastartup &
di andare-dove ci sono i clienti. Per questo
cisiamo concentrati sul Nordamerica. An-
che perchein Italia mancaun sistema favo-
revole alla nascita di imprese innovative».
Eppure, secondo Alessandro Rizzoli, ad di
Mopapp, «nel nostro Paese cisono compe-
tenze, talenti, estro. Abbiamo tutte le carte
inregola». Mopapp, una filiale per la com-
mercializzazione a Londra, ha sviluppato
leapplicazionimobile, e haintercettato ca-
pitale dirischio conilfondolondinese See-
dcamp. A-sua volta GMaps, sedi a Ferrara e
a Milano, produce contenuti per i telefoni

cellulari che utilizzano la realta aumenta- .

ta. «Nel turismo - spiega Emanuele Bora-
sio, fondatore e Ceo di Gmaps - permetio-
nodiavere mappe tridimensionali deiluo-
ghi. Oggi le nuove imprese devono essere
legate pit1 alle idee che alla produzione in
serie. Devono puntare sull'immateriale»,

Ritaglio stampa ad uso esclusivo del destinatario,
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QUI SILICON VALLEY

Tra acquisizioni e Ipo
le «nuvole» valgono oro

® In Silicon Valley le nuove imprese che

" sviluppano applicazioni e servizi per il
cloud stanno raccogliendo soldi a palate.
Venture capital, business angel ma an-
che investitori privati hanno da tempo
fiutato ’affare. Qualche analista ha alza-
tola mano, lanciando I’allarme bolla. Ma
sisono prestorimangiatilaparola. I gran-
di costruttori di nuvole sono a caccia di
applicazioniper vendere infrastrutture e
potenza di calcolo. Cosi come anche gli
operatori "tradizionali” che operano nel-
ladistribuzione di servizihanno in agen-
daambienti cloud sia pér'organizzazio-

ne interna dell’it che per i propri prodot-
ti. Da qui forse un eccesso di idee per da-
re forme ai servizi di cloud. A cui pero si
associa un dinamismo e una attenzione
finanziaria straordinaria se teniamo con-
to del contesto creditizio. Ecco uno dei
casi pili eclatanti di acquisizione: Syman-
tec, il gigante degliantivirus che ha sbor-
sato 115 milioni di dollari per LiveOffice,
un provider Saas specializzato nei servi-
zi di mail e hosting. Bene anche i round
di finanziamenti, sempre in quel di San
Francisco. Symplified, che fornisce stru-
menti di accesso al cloud ha raccolto 20

Prmclpla raddoppla
Dopo Docebo, !l fondo di venture caplta‘l Prmcmna ha

milioni di dollari dal fondo Ignition Part-
ners. Nexenta che € attiva nel data stora-
ge ne ha raccolti 21 mentre Proferi, spe-
cializzata nell’analisi delle performance
nel cloud, se ne € accaparrati ben 24 di
milioni. Code 42 software, attiva nel .
backup online ha firmato un finanzia-
mento da 54 milioni di dollari. Il passo
verso il mercato finanziario & breve. An-
zi, brevissimo. Dopo Facebook ~ molto
dopoFacebook -I'ipo dell’anno potrebbe
essere quella di Workday. Abilita la ge-
stione dei processi aziendali attraverso
cloud computing: finora & stata poco sot-
to i riflettori. Ma c’¢ chi & convinto che
raggiungera 500 milioni di dollari. Chi &
relativamente da poco sul listino é Jive:
progettalacollaborazione all’interno del-
le imprese attraverso sirumenti di social
networking. La maggior parte dei suoi
servizisonoin otticacloud. Hagia raccol-
to 161 milioni di dollari.
luca.tremolada@ilsole240re.com

un sistema

Francesco Sullo Ceo di Passpack

La prima regola

di una startup

¢ di andare dove
_cisono i clienti,
Per questo ci siamo
concentrati sugli
Usa. Da noi manca

Emanuele Borasip. Ceo di GMps

o o

* favorevole alla
nascita di imprese

Le nuove imprese devono essere legate alle idee
piu che alla produzione in serie...
Devono puntare sull'immateriale

944

Nél nostro Paese ci sono competenze, talenti,
estro. Abbiamo tutte le carte in regola per far

nascere startup di successo

“Amo i progetti
“nascenti e le sfide
internazionali,

Alessandro Rizzoli. Ad di Mopapp

E credo
nell'innovazione,
anche per sfatare

il falso mito che

in Italia non siamo
in grado di fare
nulla che sia giovane
¢ innovativo

Tonia Maffeo, Commumty manager
diSpreaker
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